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BRANCHE AM WENDEPUNKT

27. UND 28. NOVEMBER 2018  FRANKFURT MARRIOTT HOTEL

2018

Der Wettbewerb für Getränke von morgen

//  Listung in über 1.000 Fachmärkten:  
Wer folgt dem Vorjahressieger Ände?  
Die Kongressteilnehmer wählen live  
den Drinkstarter 2018. 

Eine Veranstaltung von:

Premiumsponsoren: Weitere Sponsoren:

Schicksalsfrage Personal
//  Die Ressource Mensch wird immer knapper.  

Wie man auch künftig Mitarbeiter gewinnt.  
Und hält.

Der böse Zucker
//  Agieren statt reagieren: Wie Handel  

und AfG-Hersteller das Steuer in den  
Händen behalten.

Strukturwandel im  
Fachgroßhandel
//  Sowohl der LEH als auch große Getränke-

hersteller haben die Distribution als strate-
gisches Feld entdeckt. Wer hält dagegen? 

Die neuen Biermarkt-Player
//  Obwohl die etablierten Brauer den Margendruck 

beklagen, entern neue Unternehmer den   
gesättigten deutschen Markt. Warum eigentlich? 

Systemgastronomie im Vormarsch
//  Was erwarten die trendsetzenden Big Player von GFGH und Zulieferindustrie? 

Jetzt buchen !
www.get-in-kongress.de

Neue Aufgaben empfinden Sie als herausfordernd? Sie wollen sich mit Know-how und
Begeisterung in unser Team einbringen? Wir suchen Sie als:

Gebietsverkaufsleiter GFGH und Gastronomie (m/w)
für das Gebiet Offenburg/ Freiburg/ Lörrach/ Süd-Schwarzwald/ Region Bodensee

Ihre Aufgaben:

l Sie führen eigenverantwortlich alle Verkaufsgespräche mit den Gebietskunden, GFGH, Brauereien, 
Gastronomie, Hotellerie, Kantinen, GAM

l Gemeinsam mit Ihrem Verkaufsleiter planen Sie ihre regionalen Ziele sowie die Durchführung
gebiets- bzw. zentralgesteuerter Vertriebsaktivitäten

l Neben der Betreuung von potenziellen Direkt- und Indirekt-Kunden akquirieren Sie Neukunden,
in dem Sie diese mit unseren Produkten begeistern

l In diesem Zusammenhang planen und verantworten Sie kundenindividuelle Vertriebsmaßnahmen
Präsenz bei der Abwicklung regionaler Großveranstaltungen sowie Schulungen in der Gastronomie
gehören zu ihren Aufgaben

Ihr Profil:

l Sie arbeiten gerne eigenverantwortlich, selbstständig und strukturiert, wobei Ihnen Ihre
Einsatzbereitschaft, Flexibilität und Belastbarkeit von Nutzen sind

l Als Erfolgsvoraussetzung bringen Sie Interesse und Spaß am Verkauf mit und haben bereits
Erfahrung im Außendienst und Vertrieb von FMCG mit – vorzugsweise verfügen Sie über
Vertriebserfahrung in der Getränkebranche 

l Eine selbstbewusste, lösungsorientierte Arbeitsweise sowie Kommunikations- und
Durchsetzungsfähigkeit zeichnet Sie aus.

l Sie sind im Besitz einer gültigen PKW-Fahrerlaubnis, des weiteren sind Dienstreisen
mit ggf. Übernachtungen für Sie kein Problem

l Im besten Fall wohnen Sie bereits in Ihrem Verkaufsgebiet oder sind bereit Ihren Wohnsitz
zu verlegen

Wir bieten Ihnen die Möglichkeit, sich in einem abwechslungsreichen Arbeitsumfeld aktiv und
eigenverantwortlich einzubringen und gemeinsam am Unternehmen zu arbeiten.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung. Bitte senden Sie Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen an:

Mineralbrunnen Teinach GmbH
z. Hd. Frau Silvia Hanke
Badstraße 41, 75385 Bad Teinach-Zavelstein – bewerbung@teinacher.de

https://www.teinacher.de
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